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RESUME

L’analyse du paysage socio-économique du Bénin a I’instar de beaucoup de pays en
Afrique, laisse apparaitre une prédominance de 1’économie informelle en termes d’emploi et
de création de revenus pour la masse des travailleurs. Cependant la vente de I’essence frelatée
devient une activité primordiale. La présente étude se propose d’analyser les déterminants du
choix des vendeurs a rester dans la vente de I’essence frelatée dans les principales villes du
Benin: cas de Cotonou, Abomey-Calavi, Porto-Novo.Pour atteindre cet objectif, la
méthodologie adoptée a consisté a aller collecter des informationsauprés de 50 acteursdu
secteur par commune. Les analyses descriptives et le modele ont été mobilisés pour I’attente
de nos objectifs. Ces analyses nous ont permis de révéler que la taille du ménage, le niveau
d’instruction et 1’age caractérisent les acteurs de la vente de 1’essence frelatée et les facteurs
socio démographiques (I’age, la taille) et économiques (le gain) déterminent le choix des

acteurs a rester dans le secteur.

Mots clés : Economie informelle, Emploi, Modele logit, Choix des vendeurs
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Introduction

Le Bénin est I’'un des pays de I’Afrique de 1’Ouest qui abesoins d’utilisation des produits
pétroliers.Les produits pétroliers les plus utilisés sont: le pétrole lampant, utilisé pour
alimenter les lampions, les lanternes et les réchauds; le gaz-oil pour les camions et pour faire
fonctionner les moteurs et le fuel lourd ou Iéger pour les centrales thermiques et les machines
lourdes ; I’essence pour faire fonctionner et démarrer les vehicules et les engins. L utilité de
ces produits pétroliers explique la multitude de personnes qui s’y adonnent. Ainsi, les
gouvernants des Etats investissent dans ce secteur, ce qui justifie la bataille de la stabilité des

codts du pétrole brut sur le marché international.

En outre, Igue (2008) a montré qu’a I’instar des autres pays de 1I’Afrique de 1’Ouest, le Bénin,
pour répondre a ses besoins en produits pétroliers et par surcroit au probléme de croissance
économique autorise a partir de 1974 I’implantation des compagnies pétrolicres (IGUE,
2008). Ainsi, la Société Nationale de Commercialisation des Produits Pétroliers (SONACOP)
fat la premiere compagnie pétroliere implantée sur le territoire béninois et a garder le
monopole jusqu’en 1990. Aujourd’hui, plus de 70 compagnies pétroliéres régulierement
inscrites au Ministére en charge du commerce et ayant regu 1’agrément et 1’autorisation de

s’installation sont observées sur le territoire Béninois.

Malgré la multitude de ces compagnies exercant sur le marché Béninois, la demande des
béninois en produits pétroliers n’est pas satisfaite par les différentes compagnies installées.
C’est ce qui a occasionné en 1979 I’apparition de la vente de I’essence frelatée au Bénin
(IGUE, 2008). Ce secteur qualifi¢ d’informel est donc devenu un bourreau pour les
compagnies pétrolicres. C’est d’ailleurs ce qui nous améne a nous pencher sur le
theme : «Analyse économique des déterminants de la vente de ’essence frelatée dans les

principales villes du Bénin : cas de Cotonou, Abomey-calavi et Porto-Novo »

Pour mieux cerner les différents contours et & en tirer lecons, nous avons choisi conduire
notre étude dans ce secteur. A cet effet, notre étude comporte deux chapitres. La premiére
aborde le cadre théorique et méthodologique de 1’étude et la seconde porte sur les

déterminants de la vente de 1’essence frelatée.
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CHAPITRE I : Cadre théorique et méthodologique de I’étude

La vente de I’essence frelatée occasionne des risques d’incendie aux acteurs et aux
populations environnantes. Elle génere de revenus aux acteurs et constitue des fuites de
millions de francs au circuit économique national (Montcho, 2009).Ce premier chapitre
comporte deux sections. La premiere porte sur la problématique, les objectifs et les
hypotheses de 1’étude. La seconde aborde la revue de littératures et la méthodologie de

I’étude.
Sectionl : Contexte et Problématique, objectifs et hypotheses de I’étude
Cette section traite de la problématique, des objectifs et hypothése de 1’étude.

PARAGRAPHE]1 : problématique et contexte de I’étude

A. Problématique de I’étude

Au Bénin, jusqu’en 1978, la distribution et la commercialisation des produits Pétroliers et de
leurs dérivés étaient assurées exclusivement par I’Etat a travers la SONACOP (IGUE,
2008).Le Gouvernement a décidé de libéraliser en 1995, les activités de distribution des
produits pétroliers au Bénin. Aujourd’hui, il y a plus d’une quinzaine de sociétés qui s’opérent
au Bénin ; nous pouvons citer entre autres SHELL, TOTAL, TEXACO, ORYX, ARICOCHE
SUPER OIL, AGF, AFRIPETROL, EAO PETROLEUM, BENIN PETROLEUM etc.

Le revenu généré par an aux trafiquants d’essence est en augmentation et passe de 28
milliards de FCFA environ en 2002 a 56 milliards de FCFA environ en 2007 (Hounkpe,
2010). De méme, selon la méme source, Le gain financier que tirent les vendeurs de I’essence
frelatée est évalué a environ 23 milliards de FCFA par an en moyenne. Le probleme poséest
celui du mode de fiscalité a adopter a la vente de I’essence frelatée dont la dynamique aurait
généré plus de revenu a I’Etat. A 1’étape ou est arrivée a cette activité de la vente de 1’essence
frelatée par les personnes n’ont autorisées, des recettes s’échappent aux compagnies agrées et
a I’Etat. Il doit avoir un autre regard sur cette activité informelle et adopter une attitude autre
que la répression aux acteurs. Il vaut mieux d’adopter une stratégie qui puisse a permettre et
sociétés agrées d’en tirer profit. Il est évident que ce point de vue soit partagé par les sociétés

distributrices et en particulier I’Etat. Alors on assiste a 1’inadaptation et 1’inapplication des
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textes réglementant ce secteur, car ces textes datent de 1973 et I’Etat n’a toujours pas
libéralisé les prix et continue de les fixer dans un contexte concurrentiel. Nous pensons que, Si
les sociétés distributrices formelles ont la possibilité d’aller s’approvisionner chez le
fournisseur de leur choix, elles pourront appliquer des prix adaptés au pouvoir d’achat des
consommateurs.

Par ailleurs, la vente illicite de 1’essence ne cesse de créer des désagréments a I’homme et a
I’environnement (dégradation des voies, incendies, dommages corporels et matériels, déces,
etc.). Et malgré cet état de chose les jeunes, par manque d’emploi pour lequel ils sont
qualifiés se dirigent vers cette activité. Ceci nous permet de poser la question fondamentale
suivante : quels sont les déterminants de la persistance de la vente de 1’essence frelatée ?

A cette question fondamentale s’ajoutent deux questions spécifiques a savoir :

Qu’est-ce qui caractérisées lesacteurs de la vente de 1’essence frelatée ?

Qu’est-ce qui détermine le choix des acteurs a rester dans la vente de I’essence frelatée ?

B. Contexte et justification de I’étude.

La problématique de I’analyse de ’essence frelatée nous intéresse compte tenus du caractére
informel du secteur. En effet, la commercialisation de 1’essence frelatée permet a plusieurs
jeunes béninois de s’occuper afin de pouvoir répondre a leurs problémes financiers ; ce qui a
un effet positive sur la croissance économique du bénin. De plus la résolution de cette
problématiquepermettra de mettre en place de nouvelles méthode et technique de vente plus
efficace pour permettre a I’Etat et aux vendeurs de tirer profils d’une part et a la société
béninoises, consommatrice d’autre part de s’acheter le produit aisément sans aucune
difficulté et au meilleur qualité-prix.

Persuader qu’il est nécessaire et possible pour le Bénin de devenir un exemple dans le
domaine de la vente de I’essence avec une nouvelle orientation de sa politique de
reconvertirons des vendeurs d’essence frelatée communément appelée « kpayo » que nous

portons notre étude sur ce secteur.
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PARAGRAPHE 2 : Objectifs et hypothéses de I’étude

Il s’agit a ce niveau de fixer les objectifs a attendre et, de formuler les hypothéses a partir des

causes supposées étre a la base des problémes a résoudre.

1. Objectif de ’Etude
La définition de 1’objectif de I’Etude se résume en termes de 1’objectif géneéral et d’objectifs
specifiques selon la nature des problemes identifiés

A- Objectifgénéral:

L’objectif général de cette étude est d’analyser les déterminants du choix des vendeurs a
rester dans la vente de 1’essence frelatée dans les principales villes du Benin. De cet objectif
général découle deux objectifs spécifiques :

1. Caractériser les vendeurs d’essence frelatée

2. Estimer la probabilité des vendeurs a rester dans la vente illicite de 1’essence au Bénin
Pour [’atteinte des objectifs de I’étude des hypothéses ont été formulées. Le point suivant
présente les hypotheses de 1’étude.

B. Hypothése de I’Etude :
Pour I’atteinte de ces objectifs deux hypotheses ont été formulées :

1. Hypothesesl : la taille du ménage, le niveau d’instruction et 1’dge caractérisent les
acteurs de la vente de I’essence frelatée.

2. Hypothése 2 : les facteurs sociodémographiques (1’age, la taille) et économiques (le
gain) déterminent le choix des acteurs a rester dans le secteur

Section2 : revue de littérature et méthodologie de I’étude

Cette partie permet de clarifier les concepts, faire 1’état des lieux sur le théme de 1’étude et

définir la méthodologie appropriée.
Paragraphe 1 : Revue de littérature

A. Clarification des concepts

Essence frelatée : Selon petit Larousse 2010, I’essence est définit comme un liquide pétrolier
léger a odeur caractéristique distillant entre 40 et 200 °c environ et utilisé principalement
comme carburant alors que frelatée est définit comme quelque chose qui n’a plus rien de

naturel ou dont la pureté a été altérée.
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De ces deux définitions, 1’essence frelatée peut donc étre définie comme étant un liquide
pétrolier léger a odeur caractéristique distillant dont la pureté a été altérée et utilisé

principalement comme carburant.

Vendeurs : Selon le dictionnaire Robert un vendeur est tout personne dont la profession est
de vendre (en général sans commerce fixe), c’est aussi un employé qui vend aux clients.
Or, selon Larousse, c¢’est toute personne physique ou morale qui procéde a une vente, fait un
acte de vente dans un magasin, une entreprise enfin c’est un petit marchant de certains

produits.

Vendeur détaillant : Larousse définit vendeur détaillant comme étant un commercant qui

pratique la vente au détail.

Vendeur grossiste :est définit comme un commercant qui sert d’intermédiaire entre

leproducteur et le détaillant.

Secteur informel : Selon HOUNKPE (2010) tout établissement qui ne pratique pas une
activité moderne par nature et vérifie simultanément au moins les trois premiers des cing

criteres suivants sera considéré a posteriori comme activité informelle :

Appartient a une personne physique ou a une association de personnes (ce qui exclut le statut
juridique de société ou de quasi-société comme les coopérativesd’artisans) ;ne tient pas de
comptabilité¢ suivant un plan comptable exigé par I’Etat (mais peut tenir un cahier de
commandes ou un cahier d'achats ventes) ; effectif de salariés permanents inférieur a cing (ce
qui ne signifie pas a plein temps, mais employé de maniéere relativement réguliére); effectif
des apprentis et des aides familiaux égal ou supérieur au nombre de salariés ; n’est pas inscrit
au registre du commerce ou n’a pas d’agrément pour son fonctionnement ; n’est pas affilié au
régime de la sécurité sociale ou ne s’acquitte pas des cotisations sociales.

Le premier et les deux derniers critéres sont typiquement d'ordre juridico institutionnel
puisqu'ils ont trait respectivement au statut juridique, al'enregistrement administratif de
I’entreprise et a la protection sociale des employés.

Le deuxieme critére s'applique au mode de gestion de 1’établissement, alors que le troisiéme,
concernant 1'importance des salariés et la participation d’autres catégories de main d’ceuvre au
processus de production, est d'ordre économique et social.

Les unités du secteur informel:Le Bénin et le Nigéria ont eu beaucoup de

difficultés a délimiter leur frontiére parce qu’elle est issue de considération arbitraires. La
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frontiére est nécessairement incertaine et imprécise ; d’ou son caractére mobile des produits
pétroliers, notamment 1’essence frelatée dans les bouteilles de un, deux, cing dix ou vingt
litres , exposés sur des tables ou étageres ou bois ou en métal aux abords de presque toutes les
voies , dans les villes ou sur les routes interurbaines au Benin . on reconnait les postes de
vente illicite de 1’essence dans I’informel soit par la pose d’un bidon vide sur lequel est
marqué le prix de vente , soit par un entonnoir accroché ou une bouteille vide sur un de brigue
pour servir les clients, le contenu des bouteilles est versé dans le réservoir des motos ou des
voitures avec des entonnoirs de fortune a 1’air libre. Les stocks de kpayo ou de bouder
appellation locale au bénindestins a la vente de I’essence frelatée sont conservés dans des
bidons, stocké dans des épaves de véhicules, dans des hangars ou sous les touffes d’herbes et
les toilettes des maison, les protégeant ainsi contre toute intervention policiére, mais ceci au
vu et au su de tout le monde et surtout de la police, de la gendarmerie et de la douane, de
méme que des autorités en charge de la lutte contre le trafic illicite du carburant.
(L’indépendant Express N° 241 du 08 janvier 2013) .Au bénin a défaut de forcer les prix des
produits pétroliers aupres des compagnies pétrolieres, un certain nombre de consommateurs
préférent s’adresser au secteur informel. Un secteur qui a su développer une politique de prix
de distribution et de communication trés remarquable. C’est ce qui justifie toute sa force dans
le domaine pétrolier aujourd’hui au bénin. EXposés a d’énormes risques, au-dela des risques
d’incendies, il y a aussi les risques de maladies auxquels sont exposés constamment les
acteurs de la commercialisation de I’essence illicite. Certains acteurs de ce commerce
interrogés reconnaissent qu’ils souffrent surtout des maladies respiratoires, de la hernie des
maux de ventre et de yeux ainsi que d’autre maladies ordinaires (paludisme, fatigue, vertige,
etc....).L’utilisation exagérée du carburant frelat¢é n’est pas sans conséquences sur
I’environnement aussi. Des conséquences environnementales et sanitaires désastreuses
relatives a la commercialisation anarchique du carburant sont a redouter au Benin au Togo et
au Nigeria: le dégagement des gaz a effets de serre, le réchauffement climatique, les
pneumonies graves voire le cancer sont a craindre. Par ailleurs, le budget de I’Etat béninois
étant essentiellement fiscal puisque basé sur les prélevements des impdts, surtout sur les
importations, il en résulte une grande perte pour le trésor public. De guerre lasse, le
gouvernement béninois a reconnu le vendredi 2 novembre 2012 dans le communiqué du
conseil extraordinaire des ministres que « face depuis quelques années a une concurrence
déloyale implacable marquée par la prédominance du marché informel qui alimente plus de

90% du secteur pétrolier, entamant séricusement 1’activité des entreprises du secteur formel,
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beaucoup de multinationales agréées ont quitté le Benin tandis que la SONACOP survit ... »
et a décidé de « renforcer et de dynamiser le comité de lutte contre le commerce illicite de
Produits Pétroliers » (L’indépendant Express N° 241 du 08 janvier 2013).

B. Synthése des travaux réalisés sur la vente de I’essence frelatée au Bénin.
La situation de I’emploi est caractérisée au cours des trente (30) derni¢res années par un
renversement spectaculaire des tendances : on a observé a la fin des années 70 et au début des
années 80, une forte croissance de I’emploi dans le secteur formel. Depuis 1986, cette
tendance a fait place a un développement rapide de I’emploi dans le secteur informel
[Programme National de I’Emploi au Bénin, Juillet 1996 ; C. ALBAGLI ; Mauricette
MONGBO, 1993]. On peut alors dire que la stagnation des effectifs du secteur informel a
pour conséquence le gonflement des effectifs des actifs du secteur informel. L’économie
informelle a une part tres importante dans la création de richesse des Pays en Voie de
Développement. De ce fait, les politiques macro-économiques de la plupart des pays tiennent
désormais de plus en plus compte de la contribution potentielle de ce secteur a la croissance
économique, entre autres par des mesures de promotion (BLOY et AHADO, 1993). On peut
conclure que le pouvoir d’occupation des hommes dans le secteur informel découle du niveau
d’activités de ce secteur. Lorsqu’on parle d’occupation des hommes dans le secteur informel,
on fait allusion aussi a la gestion rationnelle des ressources humaines. 1l faut alors penser a
I’organisation de la production. Cette organisation résulte d’un mode de production non
capitaliste fondé sur des rapports sociaux dans lequel le salariat n’est pas dominant. Ce mode
de production qui implique la participation élevée de ’entrepreneur a toutes les activités,
contribue a réduire le colt de production. Cette capacité a comprimer les codts constitue un
atout en matiére de compétitivité pour le secteur informel a satisfaire la demande de la
population a faibles revenus [Albine DOSSOU, 1995]. Mais I’analyse de la répartition de
I’ensemble des unités de production informelles (UPI) par secteur d’activités montre qu’il y a
plus d’actifs dans le domaine commercial. Cette évolution en faveur de ce dernier peut
résulter du mode privilégié¢ d’insertion de la main d’ceuvre sur le marché du travail, I’entrée
dans ce segment du secteur informel nécessitant peu de qualification [Alain BRILLEAU et al.
2003]. Nous pouvons donc conclure qu’il y a un certain nombre d’éléments qui caractérisent
le secteur informel & avoir une forte concentration dans les activités commerciales de détail,

précarité des lieux d’exercice, faible transmission familiale du savoir-faire ou de I’entreprise
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familiale. La vente illicite des produits pétroliers constitue un marché de distribution anime
par une multitude d’acteurs dont les importateurs sont constitués de gros calibres de la société
béninoise et jouissant de treés bonnes relations dans la douane et les forces de I’ordre du Bénin
[John IGUE, 2008]. Nous pouvons donc affirmer que la fiscalisation du commerce illicite des
produits pétroliers est possible si cela contribue effectivement au développement desdits
trafiquants. Mais le systetme d’imposition directe des activités informelles et connu des
acteurs, repose essentiellement sur la patente qui prend généeralement un caractere purement
forfaitaire. Nous pouvons donc dire qu’a I’étape actuelle du développement du secteur
informel, il n’est donc pas opportun de chercher a formaliser le secteur informel, mais plutot
penser a sa restructuration afin de mieux I’intégrer a I’économie nationale. Seule la mise en
place d’un cadre institutionnel adapté, pourra permettre sa véritable intégration. L’UEMOA a
laquelle le Bénin appartient, a entrepris un certain nombre de réformes permettant la mise en
ceuvre d’une séric de mesures de facon a définir un cadre réglementaire propre au secteur
informel afin de développer un environnement sain a I’exercice des activités génératrices de
revenus. Nous pouvons donc conclure que les chefs d’Etat de I’Union ne sont pas dans la
logique de combattre le secteur informel, au contraire ils sont soucieux de faire participer les
UIP aux activités formelles ; cela aura pour conséquence d’accroitre leur marché et leur
donner des économies d’échelle (PNUD Bénin, 2009). Par ailleurs, le Gouvernement béninois
en collaboration avec le Conseil National du Patronat (CNP), envisage d’organiser au cours
de I’année 2010, les Etats généraux de I’économie informelle en vue de rendre ce secteur plus
dynamique et maximiser sa contribution au développement du pays. Ces Etats généraux du
secteur informel permettront la restructuration de ce secteur qui se présente comme une
réponse économique aux besoins des citoyens béninois. [APA-Cotonou/Bénin, 2010]. On
peut donc dire que le secteur informel est un atout pour le développement économique du
Bénin, et par conséquent I’Etat peut en tirer de grands profits. La mise en place d’un cadre
institutionnel s’avere indispensable aujourd’hui pour I’économie béninoise. D’une manicre
générale, les secteurs economiques sont perturbés par I’existence d’une économie
périphérique, car la grande majorité de I’économie de la planéte vit dans le secteur informel.
Sur le marché des hydrocarbures, les prix pratiqués par I’informel, peuvent pénaliser le
formel, car le prix de I’informel ne prend pas en compte des charges sociales et fiscales. Le
secteur de la distribution des produits pétroliers démontre bien comment les compagnies
pétrolicres formelles sont démotivées a investir du fait de 1’existence des ventes informelles

(PNUD Beénin, 2009). Il est donc aujourd’hui urgent d’organiser ce secteur pour permettre a
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chaque partie concernée de trouver son intérét sans menacer ceux des autres D’ou la nécessité
d’analyser a travers cette étude, les forces et les faiblesses, les opportunités et les menaces du

cadre institutionnel a mettre en place au Bénin.

C. Les modalités de transport de I’essence frelatée

Le caractére international de la contrebande dans la région donne lieu a une
organisation hiérarchisée regroupant a la fois les béninois et les nigérians. Il y a & Lagos, tout
comme & Badagry et a Porto-Novo, des équipes connaissant a fond par tradition la
topographie de la zone frontaliére : ils connaissent les pistes, les canaux marécageux, et leur
praticabilité d’individus polyglottes maitrisant a la fois 1’anglais, le frangais, le yoruba et le
goun. IIs ont pour réle d’assurer le transport des produits. Les produits sont regroupés dans un
village par camion ou par véhicules béachés. lls sont entreposés dans des hangars de
circonstance, puis chargés dans une barque par des ouvriers qui ne sont que de jeunes femmes
et hommes de la localité du transporteur. lls partent habituellement entre 20 heures et 23
heures, afin de passer la frontiére entre 3 et 4 heures du matin. Mais selon les possibilités et
I’urgence de la réception de la marchandise, ils peuvent prendre le départ entre 16 heures et
17 heures. lls arrivent & Badagry ou a Lagos le lendemain matin soit entre 1 heure et 2 heures,
soit entre 8 heures et 9 heures. «Avant de démarrer, nousinformons les deux postes de douane
par le biais d’un passeur, dans le cas contraire, lepropriétaire des produits anticipe sur le
voyage et régle les problémes avant notre arrivé. » Une autre forme de la contrebande
consiste a présenter de fausses factures lors de la déclaration des marchandises. La
réexportation par voie lagunaire est aujourd’hui assurée par quatre villages des
arrondissements de la ville de Porto-Novo : Louho, Mariatokpa, Acrontokpa et

Agbokoutokpa.

Une activité tres rentable pour les transporteurs qui assurent quotidiennement le trajet
entre village lagunaire et I’'une deux villes du Nigéria. La fonctionnalité des marchés et le
besoin des populations permettent une organisation permanente du transport par voie d’eau.
Le transport peut tourner autrement, lorsque 1’équipe d’éclaireurs n’alimente pas assez les
postes de contrble. Parfois aussi la cargaison est attaquée par des pirates sur le territoire
nigérian. Donc, toutes les armes sont bonnes pour assurer la défense au cours de cette
mobilit¢ a risque. Les produits pétroliers sont €galement assurés par 1’axe transfrontalier

lagunaire a la barbe des douaniers impuissants (SOSSOU-AGBO, 2011).
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D.Conséquences néfastes liées a la vente de I’essence frelatée

Les vendeurs de I’essence frelatée sont exposés a d’énormes risques, au-dela des risques
d’incendies, il y a aussi les risques de maladies auxquels sont exposés constamment les
acteurs de la commercialisation de I’essence illicite. Certains acteurs de ce commerce
interrogés reconnaissent qu’ils souffrent surtout des maladies respiratoires, de la hernie des
maux de ventre et de yeux ainsi que d’autre maladies ordinaires (paludisme, fatigue, vertige,
etc....).L’utilisation exagérée du carburant frelat¢é n’est pas sans conséquences sur
I’environnement aussi. Des conséquences environnementales et sanitaires désastreuses
relatives a la commercialisation anarchique du carburant sont a redouter au Benin au Togo et
au Nigeria: le dégagement des gaz a effets de serre, le réchauffement climatique, les
pneumonies graves voire le cancer sont a craindre.

Par ailleurs, le budget de I’Etat béninois étant essentiellement fiscal puisque basé sur les
prélevements des impdts, surtout sur les importations, il en résulte une grande perte pour le
trésor public. De guerre laisse, le gouvernement béninois a reconnu le vendredi 2 novembre
2012 dans le communiqué du conseil extraordinaire des ministres que « face depuis quelques
années a une concurrence deloyale implacable marquée par la prédominance du marché
informel qui alimente plus de 90% du secteur pétrolier, entamant séricusement 1’activité des
entreprises du secteur formel, beaucoup de multinationales agréées ont quitté le Benin tandis
que la SONACORP survit ... » et a décidé de « renforcer et de dynamiser le comité de lutte
contre le commerce illicite de Produits Pétroliers » (L’indépendant Express N° 241 du 08
janvier 2013).

Paragraphe 2 : Méthodologie de recherche adoptée

La réussite d’une étude scientifique est subordonnée a une connaissance préalable du
probléme et de I’inventaire des solutions préconisées sur la question. La recherche est fondée
sur des valeurs basees sur la prise en compte des préoccupations de tous les acteurs pour ce
fait, la méthodologie de 1’enquéte retenue prend en compte les objectifs de la collecte,

I’échantillonnage, la technique de collecte et la spécification du modeéle.

A. Objectif de la collecte des données
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Pour I’¢laboration du questionnaire proprement dit, il a fallu veiller a la présentation et
a la clarté des questions posées pour ne pas faire perdre le temps aux interviewés. La collecte
des données a pour objectif de recueillir les informations permettant de vérifier les altitudes
des hypotheses de recherches ci-dessus formulées.

B- Population mere et échantillon de I’enquéte

La population mere est constituée de tous les vendeurs de I’essence frelatée. Ne
pouvant pas les consultés tous a la fois en raison du codt élevé et du temps que cela exige,
nous avons recouru a I’échantillonnage.
Pour définir 1’échantillon de 1’étude nous avons adoptés la méthode aléatoire parce que nous
n’avons pas connaissances de nombre exacts de vendeurs dans ces trois communes. Cette
méthode permet de choisir au hasard les personnes interrogées parmi les vendeurs de
I’essence frelatée dans les principales villes de Cotonou, Abomey-Calvi, Porto-Novo. Notre
échantillon est donc constitué de 150 vendeurs de I’essence frelatée.Nous avions questionnées
50 vendeurs par communes.

C- Méthode de la collecte des données
En tenant compte de la nature du theme de la présente étude, nous avons opté pour les
méthodes qualitatives que sont : 1’observation directe, les entretiens et 1’enquétes
documentaires. L enquéte d’un questionnaire révele quant a elle a la méthode quantitative.

1- Les observations directes

L’observation directe nous permis de toucher du doigt les réalités, de constater les problémes

spécifiques évoqués plus haut et d’en débattre avec quelques vendeurs de 1’essence frelatée.

2- Les entretiens
L’entretien a été fait sur la base d’un guide d’entretien (voir annexe) qui nous a permis
d’avoir des entrevus directes, structurées et orientées avec des vendeurs de ’essence frelatée.
3- Enquétes documentaires
L’enquéte documentaire a permis d’exploiter les travaux antérieurs relatifs a la vente de
I’essence frelatée. Les recherches sur internet nous ont aussi permis d’avoir acces a quelques
articles relatifs au theme de 1’étude.

D-Spécification des données
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Les questions posées ainsi que les données recueillies permettent de vérifier les hypotheses
émises par rapport au deux (02) problémes spécifiques identifiés. Parmi les questions,
certaines fermées d’autres sont ouvertes voir semi et mettre en évidence la justesse ou non des
hypothéses.

E-Présentation et réalisation des données

La réalisation de la collecte s’est produite du 05 juin au 20 ao(t 2016. Elle a consisté a la
conduite des entretiens en vue de recueillir des informations permettant de réaliser 1’étude sur
le sujet choisit. La phase de collecte de donnés a permis de sillonner toutes les structures
conformément au calendrier préétabli ci-apres

Tableau 1 : Programme de déroulement de I’enquéte

Etape Date Activités

Présentation de I’enquéte Du 5 aul5 juin 2016 Conception des outils de collecte

Pré-test des outils sur les vendeurs | 20 juin 2016 Déploiement du questionnaire
etréajustement

Démarrage de la phase terrain 21 juin 2016 Présentation de I’enquéteur et

interview des acteurs de 1’essence

frelatée
Fin de la phase terrain 28 juillet 2016 Cléture de la collecte
Consolidation et traitement des 30 juillet au 20 Aodt 2016 Dépouillement saisies des données
données et élaboration des statistiques

Source : réalisé par les auteurs, 2016

F.Dépouillement et présentation des données

Les résultats de cette enquéte par questionnaire complétés avec les informations recueillies a
I’aide du guide d’entretien sont traités manuellement et présentés sous forme de tableaux et

graphiques grace au tableur Excel, et SPSS.

G. Spécification du modéle de I’étude

Deux approches d’analyses sont employées : I’analyse descriptive et 1’analyse explicative.
L’analyse descriptive est effectuée par 1’analyse univariée et bivariée des variables et a permis
d’appréhender I’intensité du phénomene selon certaines variables et de dégager le profil du
choix des acteurs a rester dans la vente de I’essence frelaté par rapport aux modalités de
chacune des variables. L’analyse des facteurs explicatifs du choix des acteurs a rester dans la
vente de ’essence frelatée est effectuée a travers une régression logistique binaire ou la

variable dépendante est « la vente de I’essence frelatée.Le cadre analytique adopté est celui
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d’un modele de comportement rationnel (Glewwe, 2002) en supposant que les acteurs
prennent des décisions de rester dans le secteur pour maximiser leur profit. La décision des
acteurs relative a rester dans le secteur ou non est fonction d’un certain nombre de facteurs
dont on cherchera a mettre en relief et a expliciter, en vue de saisir leurs influences sur la

probabilité qu’a le vendeur a rester dans le secteur ou non.

On considére un échantillon de taille N dont les individus sont indicés i=1...N. pour chaque
individu de 1’échantillon, on observe si un certain événement s’est réalisé et 1’on note y; la

variable codée associée a I’événement.

y, = { 1 si l'individu i décide de rester dans le secteur
' 0 si non

On définit ainsi une variable dichotomique y qui prend j=0, 1 suivant les choix de I’individu.

Supposons qu’un individu ait a effectuer un choix rationnel entre (m+1) modalités procurant
(m+1) niveaux de satisfaction différents pour I’individu par une fonction d’utilit¢ Uj,définie
étre une fonction croissante et continue. On pose que pour chaque modalité j=0,1.., m,

’utilité de I’individu s’exprime sous la forme suivante :

Ui = U(xj,uj) = g(xj) +uj Vj=01,..,m @

Ou g(.) est une fonction continue déterministe et ou u; est une variable aléatoire. On suppose
que les perturbationsyu;sont indépendantes. Ainsi Iutilité aléatoire associée a la jéme modalité

dépend des caractéristiques propres a cette modalite.

Le modéle qui s’adapte a une telle situation est un modeéle & réponse binaire qui essaie de
modéliser la probabilit¢ P conditionnelle & un certain ensemble d’informations, Q, qui se
compose de variables dites exogenes. La probabilité P constitue 1I’espérance mathématique de

y conditionnelle a I’ensemble des informations Q.

P=Pr(y=1/0) = E(y/Q) )
Plusieurs modéles a réponses binaires pertinents existent et sont trés faciles a traiter. La
subtilité consiste a utiliser une fonction de transformation F(x) qui comporte les propriétés
suivantes :

F(=) =10

F(eo) =1 (3)

__0F(x)
f) =52 >0

Réalisé et présenté par Marc LOKOSSOU & Claver HADJI 14



Vente de l'essence frelatée dans les principales villes du Benin : Cas de Cotonou, Porto-Novo
et Abomey-Calavi

F(x) est une fonction monotone qui s’applique de la droite des réels vers I’intervalle [0,1]. Les
probabilités sont alors transformées en variable continue sur I’ensemble des réels. Mais dans
le cas de cette étude, nous avons utilisé la transformation logistique (Hosmer et Lemshow,
1989 ; McCullagh et Nelder, 1989) qui offre deux avantages essentiels : la loi logistique tend
a attribuer aux évenements « extrémes » une probabilité plus forte que la distribution
normale (Hurlin, 2002) et elle facilite, dans un second temps, I’interprétation des paramétres
associés aux variables explicatives. Les modeles a réponse binaire se composent d’une
fonction de transformation F(x) appliquée a une fonction indice qui dépend des variables
indépendantes et des parameétres du modele. Ainsi une spécification tres générale du modele a

réponse binaire est

E(Y/q) = F(R(Xi, B)), (4) ol h(X; B) est la fonction
indice. Et les modeles qui en résultent sont appelés modele probit ou modele logit. Le modeéle
logit est trés similaire au modele probit mais posséde un certain nombre de caractéristiques

qui le rendent plus facile a utiliser. Pour le modéle logit, la fonction F(x) est la fonction

logistique :
A=A +e™) = (5) qui a pour dérivée
M) = s = AGOA(—x) ©)

Le modéle est facilement dérivable en supposant

P; .
log (1_Pi) = Xip (7)
En résolvant par rapport a p, on trouve que
_ exp(xp) _ _ -1
= s = (L+ exp(~XP)) (8)

Selon Hurlin (2002), la probabilité que notre individu choisisse la modalité j correspond a la
probabilité que cette modalité lui confeére un niveau d’utilité supérieure a toutes les autres
modalités qui s’offrent a lui. Le cadre analytique adopté est celui d’un modele de
comportement rationnel (Glewwe, 2002) ou on suppose que les éléves prennent des décisions
pour maximiser leur fonction d’utilité. Cette probabilité est définie de facon générale par :

exp[h(x;)] )

prob (y =j) = Ty explh(x;)]

Réalisé et présenté par Marc LOKOSSOU & Claver HADJI 15



Vente de l'essence frelatée dans les principales villes du Benin : Cas de Cotonou, Porto-Novo
et Abomey-Calavi

Considérons a présent le cas ou Ion dispose d’un ensemble de N individus rationnels

indexési = 1,2, ...,n. Sous les hypotheses d’indépendance des perturbations u; et sous une

hypothese particuliére sur la distribution de ces perturbations, on montre que la probabilité

que I’individu i choisisse la modalité j V j = 1,2, ..., m est définie par :

exp[ h(x;,j)] (10)

pTOb(J’i = ]) = Yo explh(xij)]

Ou x;, j désigne la valeur du vecteur de variables explicatives pour 1’individu i conditionnant

le choix de la j*™ modalité.

Par ailleurs, le modéle Logit indépendant est obtenu lorsque la fonction h(.) est une fonction
linéaire dont les parametres f3; different selon les modalités et pour laquelle les variables

explicatives varient uniquement en fonction des individus :
h(x;,J) = Bjxi (11)
Ainsi la probabilité que I’individu i choisisse la modalité jVj = 0,1,2, ...., m est définie par :

exp(x;B;) _ __ exp(iB)) (12)
oexp(xiB;)  1+XpL,exp(xiB))

prob(y; = j) =

La probabilité de Khi-deux associée au modele, le pseudo Rz qui donne le pouvoir prédictif du
modele et le seuil de significativité de Z des coefficients g fournis par la régression logistique
facilitent Dinterprétation des résultats. Par ailleurs, les coefficients des variables
indépendantes n’étant pas directement interprétables, seuls leurs signes le sont. En revanche
I’exponentiel des coefficients offre une interprétation plus aisée (Yanogo, 2008 ; Biaou,
2011). Cette exponentielle mesure 1I’impact sur la probabilité suite a une augmentation de la
variable continue associée. Ainsi si e? est supérieur a un, cela signifie que la probabilité croit
de e” fois suite a une augmentation d’une unité de la variable associée. Au contraire, si efest
inférieur & un, la probabilité baisse de effois suite 4 une augmentation d’une unité de la

variable exogéne.

L’analyse est encore plus intéressante lorsqu’on détermine, en fixant pour une variable
donnée, une modalit¢ de référence, les odds ratios qui indiquent 1’accroissement ou la
réduction des chances de survenue des autres modalités pour cette variable (tableau 1). Par

rapport a I’événement fix¢, les odds ratios qui sont des rapports de probabilités, donnent les
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probabilités de passage de la modalité de référence a une autre modalité de la méme variable.
Ainsi les odds ratios renseignent sur les probabilités des réactions suite aux variations des

variables explicatives.

Les variables du modele

Les données prises en compte dans cette étude sont la vente de I’essence frelatée et les
caractéristiques propres au vendeur. Les caractéristiques liées aux vendeurs sont : le niveau
d’instruction du vendeur, sa religion, son 1’age, le gain du vendeur, la taille du ménage, les

caractéristiques socioculturelles (religion, commune de résidence).

Tableau 2: Presentation des variables du modéle de régression

Définition Variable ‘ Modalité

VARIABLE EXPLIQUEE

Vente de I’essence frelatée y 1-rester dans la vente de 1’essence
0-Sinon
VARIABLES EXPLICATIVES
L’age du vendeur age
Appartenir a une association associate 1-oui
0-non
la religion du vendeur religion 0-aucun
1- chrétien
2-musulman
3-animiste
Le niveau d’instruction du vendeur alphabétisation 1-alphabétisé
2-non
La taille du ménage taille Le nombre d’individu composé dans le ménage
1a commune de résidence du ménage commune 1-abomey-calavi
2-cotonou
3-porto-novo

Source : Conception de ’auteur, 2016
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Chapitre Il : Analyse des determinants du choix de la vente de
I’essence frelatée

La vente de I’essence frelatée au Bénin occupe les jeunes mais constitue un obstacle
pour les compagnies agréée et I’Etat. L analyse économique de ce secteur constitue un atout
connaitre les caractéristiques des acteurs, leur gain et les facteurs déterminants les modalités
du choix de rester dans le secteur ou non. Ce chapitre comporte deux sections et a pour but de
caractériser les acteurs et des ressortir les facteurs socio-économiques qui déterminent leur

choix de rester ou non dans la vente illicite de ’essence frelatée.

Section 1 : Analyse descriptive de la vente de I’essence frelatée et analyse du modele de
I’étude

L’analyse descriptive est basée sur

Paragraphe 1 : Analyse descriptive de la vente de I’essence frelatée

A. Présentation et analyse des résultats d’enquéte

Les questions posées au cours de I’enquéte visent a recueillir des informations liées a la vente
de ’essence frelatée. Elles consistent a analyser les caractéristiques des vendeurs de 1’essence

frelatée.

Tableau 3:Le pourcentage de niveau d’instruction de 1’enquété par commune

Commune Le niveau d’instruction de I’enquété
Aucun | primaire | Secondaire | Secondaire | supérieure
1% cycle 2°M cycle
Abomey-Calavi 52% 28% 21% 40% 20%
Cotonou 45% 44% 49% 40% 50%
Porto-Novo 3% 28% 30% 20% 30%
Total 100% | 100% 100% 100% 100%

Source : Résultats de nos enquétes, 2016

Du tableau 3 on constate que 52% de ceux qui n’ont aucun niveau sont dans la vente de
I’essence frelatée, Cette effectif plus élevé comparativement aux autres niveau d’instruction
dans la méme commune s’explique par le faite qu’ a Abomey-calavi, les analphabetes
dominent dans le secteur de 1’essence frelatée, alors qu’a Cotonou, ¢’est le niveau secondaire

1% cycle et le supérieur qui y domine avec les pourcentages respectives 49% et 50%, par
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conséquent, a Cotonou plus ils sont instruis plus ils s’intéressent au secteurs. Le faible
pourcentage (3%) de vendeur non d’instruction obtenu dans la commune de porto novo, peut
s’expliquer par le faite que la plus part des analphabétes de la commune de Porto-Novo

s’intéressent plus a d’autres secteurs activités

Tableau 4 : le pourcentage gain réalisé sur le litre d’essence en fonction du niveau

d’instruction de I’enquété
) Tranche de gain par litre
[Niveau d’instruction
[10 15[ [1520 [ [25 et plus | Total

Aucun 12,90% 74 ,19% 12 ,90% 100
|Primaire 18.77% 80,71% 10,53% 100
Secondaire 1*' cycle 0% 100% 0% 100

Secondaire 2°™ cycle 0% 70% 30% 100

Supérieur 0% 70% 30% 100

Source : Résultats de nos enquétes, 2016

Du tableau 4, on remarque que ceux qui ont le niveau de primaire au supérieur, réalisent

des bénéfices compris entre [15 20 [ et compris entre 25f et plus sur un litre vendu ce qui

pourrait s’expliquer par le fait que la plupart de ce qui sont instruit seraient des grossistes qui

ont une bonne stratégie de négociation du prix et achétent en grande quantité au Nigeria. Par

conséquent les vendeurs instruits réalisent plus de bénéfice que leur homologue moins du

secteur.

Tableau 5 : Le pourcentage de tranche de taille de I’enquété par commune

- tranche de taille de I'enquété
Commune de résidence
moins de 5 [5 8 [8 et plus Total
Abomey-Calavi 13,04%
58,70% 28,26% 100
Cotonou 66,18% 22,06% 11,76% 100
Porto-Novo 55,55% 30,55% | 13,90% 100

Source : Résultat de nos enquétes, 2016

Du tableau 5, dans les trois communes Abomey-Calavi, Cotonou et Porto-Novo ; la plupart

des ménages enquétés ont une taille de ménage de moins de 5 que sont respectivement

58,70%, 66,18% et 55.55%. Ceci pourrait étre di par le fait que les acteurs utilisent leurs
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enfants comme main d’ceuvre familiale. Avoir une taille de ménage plus élevé augmente la

chance d’un acteur d’étre incité a rester dans le secteur.

Tableau 6 : Le pourcentage du tranche d’age de 1’enquété par commune

Ages [15 30[ [30 55 55 et plus Total
Cotonou 40% 4,7% 1,3% 46,0%
Abomey-calavi 25.3% 4,7% 0.7% 30,7%
Porto-Novo 23.6% 2,7% ,0% 23,3%
Total 86% 12,0% 2,0% 100,0%

Source : Résultats de nos enquétes, 2016
Du tableau 6 on retient que 86% de ceux qui ont un &ge compris entre 15 et 30 ans sont
impliqué dans la vente de 1’essence frelatée donc les jeunes sont majoritairement dans ce

commerce.

Tableau 7: Expérience dans la vente de I’essence frelatée

N Minimum | Maximum |Moyenne |Ecart type

Expérience dans la vente | 150 1 33 7,1 7,204

Source : Résultats de nos enquétes, 2016

Chaque vendeur d’essence a une expérience de 7 ans dans la vente. Le vendeur moins
expérimenté a un (1) an contre plus expérimenté qui 33 ans. Le secteur d’essence comparé a
une fonction publique aurait engendré des retraités. Malgré cet age moyen de 7 ans, d’autres

vendeurs sont en charge d’une personne « employeur ».
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Graphique 1 : Analyse du droit de propriété des vendeurs de I'essence
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Source : Résultat de nos enquétes, 2016

Le graphique ci-contre montre que la classe modale des vendeurs est « la vente sous contrat ».
Plus de 50 % des vendeurs d’essence frelatée sont des employés. Le secteur, non seulement
occupe les individus comme « le sous-emploi » mais génére aussi d’emploi pour ceux qui ont

comme activité principale la vente d’essence frelatée

B.Validation de I’hypothése une
Au vue des analyses des résultats, les facteurs tels que: la taille du ménage, le niveau
d’instruction et 1’age caractérisent les acteurs de la vente de 1’essence frelatée par conséquent

I’hypothéese une est validée.
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Paragraphe 2 : Analyse économétrique du choix des acteurs a rester dans la vente de
I’essence frelatée.

A- Résultat d’estimation et interprétation du modéele d’étude.

Tableau 8:Analyse desrésultats d’estimation

Variables Modalités Coefficient | Probabilité
Taille Le nombre d’individu | 0,177235 0,312
composé dans le
ménage
Alphabétisation Oui -1,112332** | 0,027
(Reférence : non)
Gainl Montant gagné sur le | - 0,096
litre 1,611348***
Main d’ceuvre utilisée | salarié -1,21171** | 0,016
(Reférence : familiale)
Religion chrétien 0,8828358 0,334
(référence : aucun) musulman 0,9525859 0,246
animiste 3,953221* 0,001
Appartenir a une | oui 0,610189 0,228
association des vendeurs
(Reférence : non)
Situation matrimoniale | Marié 1,297079 0,119
(Référence : célibataire) divorcé -7,963966 0,480
Commune (référence : Abomey- | Cotonou 1,026986 0,086
Calavi) Porto-Novo 0,2320266 0,661
constante 3,09436 0,277

Source : Résultats de nos estimations, 2016

Ce tableau nous permet de faire, d’'une part une analyse sociodémographique des variables

déterministes des vendeurs de I’essence frelatée qui est :

Le niveau d’instruction, la religion et la commune de résidence des vendeurs sont des

facteurs sociodémographiques qui déterminent le choix de rester ou non dans le secteur.
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Le signe de parametre de niveau d’instruction est négatif ; ceci s’explique par : plus I’individu

est scolarisé moins il a la chance de rester dans le secteur.

Par ailleurs le faite d’étre animiste augmente la chance de rester dans le secteur, cela pourrait
étre di au faite que les acteurs de I’essence frelatée utilisent la pratique coutumiére pour

s’échapper au poste de controle.

D’autre part une analyse socioéconomique qu’est la suivante : Les facteurs socioéconomiques
comme le gain et le type de main d’ceuvre utilisé déterminent le choix de rester dans le
secteurs ou non. La main d’ceuvre diminue la chance de rester dans le secteur. Le gain
diminue aussi la chance de rester dans le secteur. Ces résultats surprenant pourraient
s’expliquer par le fait que les vendeurs ne déclarent pas la valeur réelle du montant gagné sur

le litre d’essence

B.Effets marginaux

Tableau 9: Analyse des effets marginaux

Variables dy/dx Probabilité
Taille 0.0755333 0.094*
Alphabétisation -0.2257022 0.024*
Gain -0.2420694 0.248
Main d’ceuvre utilisée -0.277188 0.010*
Religion 0.1724703 0.017
Situation-matrimoniale 0.0406434 0.758
Association 0.0665981 0.529
Commune 0.0644822 0.285

Source : Résultats de nos enquétes, 2016

Il ressort de I’analyse du tableau que : (i) Si la taille du ménage du vendeur augmente de 1
point la chance de rester dans le secteur augmente de 0.075; (ii) Si le gain augmente de 1
point la chance du vendeur de I’essence frelatée de rester diminue de 0.024 et (iii) Si la main

d’ceuvre augmente de 1 point la chance de rester dans le secteur diminue de 0.27.
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TableaulO: Analyse des odds ratios

Variables Modalités Coefficient Probabilité
Taille du ménage Le nombre d’individu | 1,193912 0,312
composé dans e
ménage
Alphabétisation (Référence : non) | Oui -0,3287913** 0,027
Gainl Montant gagne sur | -0,1996183*** | 0,096
le litre
Main d’ceuvre utilisée | salarié -0,2959777** 0,016
(Référence : familiale)
Religion (référence : aucun) chrétien 2,417746 0,334
musulman 2,592405 0,246
animiste 52,1029* 0,001
Situation matrimoniale | Marié 3,658593 0,119
(Référence : célibataire) divorcé 0,450951 0,480
Appartenir a une association des | oui 1,840779 0,228
vendeurs (référence : non)
Commune (référence : Abomey- | Cotonou 2,792637** 0,086
Calavi) Porto-Novo 1,261153 0,661

Source : Résultat de nos estimations

De I’analyse du tableau ci-dessus, il ressort que : (i) Iutilisation de la main d’ceuvre salariale
diminue la chance de rester dans le secteur de 0.29 que I'utilisation que I’utilisation de la
main d’ceuvre familiale ; (ii) le faite d’étre animiste augmente la chance de rester dans le
secteur de 52.10 fois que leurs homologues qui n’appartiennent a aucune religion et (iii) le
faite que le vendeur réside a Abomey-Calavi augmente la chance de rester dans le secteur de

2.79 fois que son homologue Cotonou.
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Graphique 2 : Activité principale des vendeurs d’essence frelatée
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Source : Résultats de nos enquétes, 2016

I1 ressort de I’analyse du graphique que la classe modale de I’activité principale des vendeurs

d’essence est la vente 1’essence frelatée, environ 34 %. Mais, les restes sont majoritairement

les artisans avec quelques étudiants (4,0 %) et éleves (10,0 %) qui sont utilisée comme les

aides familiales.

Tableaull : Analyse des données quantitatives de 1’étude

variables observation moyenne Ecart-type minimum maximum
Enfants dans le ménage 92 4 2 1 13
Taille du ménage 149 4 3 1 17
Quantité essence achetée par 150 566 1167 75 1000
voyage en L

Quantité essence vendue par 150 205 166 40 1000
jour

Gain par litre 150 18 4,4 15 30
Taxe prét a verser a I’Etat 104 17 7 5 10
Source : Résultats de nos enquétes, 2016
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A. Validation de I’hypothése deux
Au vue des analyses des résultats, du modele utiliséles facteurs socio démographiques

(I’age, la taille) et économique (le gain, la main d’ceuvre) déterminent le choix des acteurs a

rester dans le secteur par conséquent I’hypothése deux est validée.
Section2: Recommandations et Limites

Cette section aborde les recommandations et les difficultés rencontrées au cours de nos
enquétes.

Paragraphel : Recommandations

L’Etat béninois n’est resté silencicuse a I’effet néfaste que fait la vente de 1’essence frelatée
sur 1’économie béninoise. Ces efforts et luttes se sont avérés vains. Ainsi nous envisageons de
proposer a I’Etat de nouvelles stratégies de lutte contre la vente de 1’essence frelatée. Ces
stratégies sont :

-Vote des lois permettant 1’interdiction des enfants de moins 18ans dans la vente de I’essence
frelatée afin que vendeurs qui utilisent la main d’ceuvre familiale abandonnent le secteur car
la main d’ceuvre salariale leur sera couteuse.

-Créer de I’emploi aux jeunes diplomés,initier les jeunes a 1’entrepreneuriat car les jeunes

diplémés ou non constituent une couche majoritaire du secteur.

Paragraphe 2: Les limites

Les difficultés rencontrées dans la réalisation de ce travail sont :

- Constitution d’un échantillon bien représentatif compte tenudu nombre plutoniques que font
les vendeurs de 1’essence frelatée.

- Refus des acteurs a fournir les informations fiables et appropriées a notre questionnaire
compte tenu de leur caractére réservé. lls pensent que notre recherche est politique, ce qui lui
pourrait leur porter préjudice. 1l nous est donc obligé de se présenter voir montrer notre carte
d’étudiant afin de pouvoir calmer leur inquiétude.

-Indisponibilité des documents relatifs a la vente de I’essence frelatée
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CONCLUSION

L’occupation des hommes dans le secteur informel leur donne uneassurance de survie. Ce qui

explique la vente illicite de ’essence aux abords de toutes les rues du Bénin sans oublier son
coté rentable.La ramification de cette activité est allée dans les sphéres des pouvoirs
politiques.Les luttes menées depuis des décennies par tous les Chefs d’Etat qui ont accédé au
pouvoir, n’ont pas pu éradiquer cette activité informelle. Toutes lesstratégies mises en ceuvre
sont vouées a des echecs cuisants et renforcent les acteurs a y rester. Du fait que les vendeurs
de I’essence frelatées sont caractérisés par la taille du ménage, le niveau d’instruction et
I’age ; et que les facteurs sociodémographiques (1’age, la taille) et économiques (le gain, la
main d’ceuvre) déterminent le choix des acteurs a rester dans le secteur ; on se rassure de la
persistance des acteurs a rester dans ce secteur. Ainsi donc, pour arriver a 1’éradication des
vendeurs de I’essence frelatée, 1’Etat doit procéder auvote des lois, permettant 1’interdiction
des enfants de moins 18ans dans la vente de 1’essence frelatée ; a la création de I’emploi aux
jeunes diplémes, a I’initiation des jeunes a I’entreprenariat , et a rendre le secteur formelle si
possible en créant les munis stations dans les coins des villes et villages tout en interdisant
rigoureusement au vendeur de I’essence frelatée de s’installera proximité de ces munis

stations .
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Annex1 : statistiques descriptives

e Analyse des résultats

Répartition des ménages suivant le niveau d'inscription et le sexe de I'enquété

Count
quel estle sexe de I'enquéte quel est le nievau d'inscription de I'enquété
secondai | secondai
re ler re 2eme
aucun primaire cycle cycle | supérieur| Total
Féminin Commun abomeyc 12 10 4 2 0 28
e de alavi
résidenc  q10nou 11 3 25
e de
l'enquété porto 5 0 12
novo
Total 21 26 14 65
masculin  Commun abomeyc 4 6 6 0 2 18
e de alavi
résidenc cotonou 5 14 20 2 3 44
e de
l'enquété porto 1 11 7 1 3 23
novo
Total 10 31 33 3 8 85
quel est le nievau d'inscription de I'enquété * tranche de gain Crosstabulation
Count
tranche de gain
[10 15[ [15 20[ 25 et plus Total
quel est le aucun 23 31
nievau L
d'inscription primaire 46 57
de 'enquété secondaire 38 a7
ler cycle
secondaire 0 5 0 5
2éme cycle
supérieur 0 7 3 10
Total 12 119 19 150
Commune de résidence de I'enquété * tranche de taille de I'enquetéCrosstabulation
Count
tranche de taille de I'enqueté
moins de 5 [5 8 [8 et plus Total
Commune de abomeycalavi 27 13 6 46
résidence de
lenquéte cotonou 45 15 68
porto novo 20 11 35
Total 92 39 18 149
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Commune de résidence de I'enquété * quel est votre réligionCros stabulation

Count
quel est votre réligion
aucun musulman chrétien animiste Total

Commune abomeycalavi 1 5 39 1 46
de
résidence  cotonou 3 8 47 11 69
de I'enquété

porto novo 1 13 17 4 35
Total 5 26 103 16 150

. logitleav taille letter gainl i. labori.rligioni.sit_matrassociatei.comm, robust

note: 4.sit_matr != 0 predicts success perfectly
4.sit_matr dropped and 1 obs not used

Iteration 0: log pseudolikelihood =-99.131562
Iteration 1: log pseudolikelihood = -64.867569
Iteration 2: log pseudolikelihood = -63.756683
Iteration 3: log pseudolikelihood = -63.748253
Iteration 4: log pseudolikelihood = -63.748252

Logistic regression Number of obs = 144

Wald chi2(12) = 41.96

Prob>chi2 = 0.0000

Log pseudolikelihood = -63.748252 PseudoR2 = 0.3569
| Robust

leav| Coef. Std.Err. z P>|z| [95% Conf. Interval]
taille | .177235 .1752021 1.01 0.312 -.1661548 .5206249
letter | -1.112332 .5044654 -2.20 0.027 -2.101066 -.1235983
gainl | -1.611348 .9684564 -1.66 0.096 -3.509488 .2867915
labor | -1.217471 .5050123 -2.41 0.016 -2.207277 -.2276651
I

rligion |

1| .8828358 .9136811 0.97 0.334 -.9079462 2.673618
2 | .9525859 .8207099 1.16 0.246 -.6559759 2.561148
3 | 3.953221 1.232663 3.21 0.001 1.537246 6.369195
I
sit_matr |
2 | 1.297079 .832677 1.56 0.119 -.3349383 2.929096
3 | -.7963966 1.128326 -0.71 0.480 -3.007874 1.415081

I
associate | .610189 .5065342 1.20 0.228 -.3825998 1.602978
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comm |
2 | 1.026986 .5988507 1.71 0.086 -.1467396 2.200712
3 | .2320266 .5293168 0.44 0.661 -.8054153 1.269469

|
_cons | 3.09436 2.847371 1.09 0.277 -2.486385 8.675105

analyse des effets marginaux
Fx

Marginal effectsafterlogit
y = Pr(leav) (predict)
= .59838327

variable | dy/dx Std.Err. z P>|z| [ 95%C.l. ] X

taille | .0755333 .04514 1.67 0.094 -.012933 .164 3.93103
letter*| -.2257022 .10013 -2.25 0.024 -.421963-.029441 .586207
gainl | -.2420694 2095 -1.16 0.248 -.652679 .16854 2.86542
labor | -.2775188 .10835 -2.56 0.010 -.489877 -.06516 1.42759
rligion | .1724703 .07205 2.39 0.017 .031254 .313687 1.86207
sit_matr | .0406434 .13217 0.31 0.758 -.218409 .299695 1.66207
associ~e | .0665981 .10585 0.63 0.529 -.140865 .274062 .227586
comm | .0644822 .06033 1.07 0.285 -.053767 .182732 1.77241

(*) dy/dx is for discrete change of dummy variable from 0 to 1

analyse des odds ratios

. logistic leavtaille letter gainli. labor i.rligioni.sit_matr associate i.comm, robust
note: 4.sit_matr != 0 predicts success perfectly
4.sit_matr dropped and 1 obs not used

Logistic regression Number of obs = 144

Wald chi2(12) = 41.96

Prob>chi2 = 0.0000

Log pseudolikelihood = -63.748252 PseudoR2 = 0.3569
| Robust

leav | Odds Ratio Std.Err. z P>|z| [95% Conf. Interval]

+
T
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taille | 1.193912 .2091759 1.01 0.312 .8469151 1.683079
letter | -.3287913 .1658638 -2.20 0.027 .1223259 .8837348

gainl| -.1996183 .1933216 -1.66 0.096 .0299122 1.332146
2.labor | -.2959777 .1494724 -2.41 0.016 .1099998 .7963909

rligion |

1| 2.417746 2.209049 0.97 0.334 .4033518
14.49231

2 | 2.592405 2.127612 1.16 0.246 .5189354
12.95067

3 | 52.1029 64.22531 3.21 0.001 4.651762 583.588
|
sit_matr |
2 | 3.658593 3.046426 1.56 0.119 .7153822 18.7107
3 | .450951 .5088195 -0.71 0.480 .0493966 4.116819

|
associate | 1.840779 .9324177 1.20 0.228 .6820858 4.967804

comm |

2 | 2792637 1.672372 1.71 0.086 .8635188
9.031441

3 | 1.261153 .6675497 0.44 0.661 .4469023
3.558961

|
_cons | 22.07311 62.85034 1.09 0.277 .0832103 5855.315
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sumnbr enf taille

Variable | Obs Mean Std. Dev. Min Max
_____________ o
nbr enf | 92 3.652174 2.240657 1 13
taille | 149 3.946309 3.097046 1 17

sumquantityquant se

Variable | ObsMeanStd. Dev. Min Max

_____________ o
quantity | 150 565.6667 1167.062 75 10000
quant_se | 150 205.6 166.558 40 1000

Montant gagné sur un litre vendu

sum gain

Variable | Obs Mean Std. Dev. Min Max

gain | 150 17.94667 4.405285 15 30

Combien étes-vous préts a cotiser a 1’état sur litre vendu

sum how much

Variable | Obs Mean Std. Dev. Min Max

how much | 104 17.83654 7.751117 5 10

Année d’expérience dans la vente

sum when

Variable | Obs Mean Std. Dev. Min Max

when | 150 7.1 7.204352
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e Présentation du questionnaire

QUESTIONNAIRE D’ENQUETE

Par rapport a vos activités, nous venons par le présent questionnaire pour avoir des
informations sur la vente de 1’essence, et les problémes rencontrés. Nous vous prions par
avance de nous fournir des données réelles ?

I- Questionnaire destiné aux vendeurs d’essence frelatée

N° Questions

Codes

Qo | Numéro de I’enquété :
m

Commune : 1- Cotonou 2- Abomey-Calavi 3- Porto-Novo

Arrondissement : Village/Quartier :

Sexe 1: Homme 2 : Femme

Age: ans

Ethnie :

Niveau d’inscription : 1- primaire 2 : secondaire 1% cycle

3- secondaire 2°™ cycle 4- supérieur 5-aucun

Alphabétisé : 1- oui 0- Non

Religion : 1- musulman 2- chrétien 3- animiste 0- aucune religion

Situation matrimoniale : 1: célibataire  2: marié (e) 3:divorce (e) 4: veuf

Composition du ménage

Jogdd g

Q: | Type de Nombre de | Nombre 6-14 ans | 14-45ans | 45-60 ans | 60 et plus
ménage femme d’enfant
monogamie Homme
Femme
polygamie Homme
Femme
Q, | Quelle est votre activité principale ?
Qs | Quelle est votre activité secondaire ?
Q. | Avez-vous appris un métier ? I:I
1=oui 0=non
Qs | Si oui, Exercez-vous ce métier ?
1=oui 0=non I:I
Si non, depuis quand avez-vous cessé de 1’exercer ? Pourquoi
Qs | Combien de membre de menage font au moins un commerce ?
Q; | Combien vendent de I’essence frelatée ?
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Qg | Comment aviez-vous commencé la vente de 1’essence frelatée ? ]
1- Propre initiative  2-héritage 3- vente sous contrat 0- autre
Qg | Depuis quand rendez-vous I’essence frelatée ? I:I
Q: | Quel type de main d’ceuvre utilisez-vous pour la vente ?
0 Si propre initiative ou héritage, comment rémunérez-vous par jour / par mois/autres I:I
Q; | Vente sous contrat ? ]
1 1=oui 2=non
Si oui, combien gagne par jour/ par mois ? [ ]
Q; | Comment vous vous procurez de I’essence ?
) 1- Chez les grossistes  2- a la pompe (Nigeria) 3- autres a préciser [ ]
Q: | Pourquoi vendez-vous de I’essence frelatée ?
3 1= génére plus de revenu 2= acces facile au marché de I’essence 3 = chomage 4=
difficulté d’ouvrir ’atelier 5 = forte demande 6- autres [ ]
Q; | Quelles sont les charges supportées sur la vente d’essence frelatée ?
4
Lieu Prix Colt de Taxes payeés
d’approvision d’ach_at transport Mairie Etat
nement par litre
Unité | Prix unité | Prix | unité | Prix
Q; | Combien de bidons de vingt litres vendez-vous en moyenne par jour ? ]
5
Q: | Combien gagnez-vous sur un litre vendu ? |:|
6
Q | Existe-t-il une association des vendeurs d’essence frelatée dans votre localité ?
; 1= oui 0=non [ ]
Sinon étes-vous préts a vous organisez ?
1= Oui 0- Non [ ]
Q: | Si oui, cette association des vendeurs d’essences contribue-t-elle aux actions de
8 développement suivantes dans votre localité ?
1= la construction de I’école ; 2= la création de centres de santé ; 3= réalisation des [ ]
ponts; 4= laconstruction des maisons des jeunes 5= I’aménagement des voies
Q: | Combien étes-vous prét a cotiser pour les activités de I’association ? |:|
9 sur 100F ainsi collectés combien reviendrait a : I:I
- FEtat
- Commune |:|
- Association [ ]
Q, | Savez-vous qu’il existe des risques liés a la vente 1’essence ?
0 1- Qui 2- Non I:I
Q, | Savez-vous que activité constitue un danger pour votre entourage
.| 1-oui 2- Non [ ]
Q, | Si oui, Malgre cela vous continuez la vente, quel sont les mesures que vous prenez pour la
9 réduction de ce risque ? ]
1- Assurance  2- épargne 3- autres a préciser ?
Q, | Participez-vous dans une tontine ? [ ]
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1- Qui 0- Non

Q. | Si oui, combien cotisez-vous par jour/ semaine

4

Q, | Quelles sont les difficultés liées a la vente de I’essence ?

5

Q. | Quelles solutions vous préconisez pour surmontez ces difficultes ?
6

Q, | Envisagez-vous abandonner la vente de 1’essence un jour ?

1- Oui 0- Non
Pourquoi ?
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